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A p80201 978-2-88965-031-6 LE MONDE ET MOI ( A ) 1 130
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B p80203 978-2-88965-033-0 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) 1 120 ✔

B p80210 978-2-88965-086-6 L’ÉQUIPE ET MOI ( B ) (FAB.) 1 120 ✔

C p80204 978-2-88965-034-7 L’ENTREPRISE ET MOI ( C ) 1 162
D p80205 978-2-88965-035-4 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 1 152 ✔

D p80206 978-2-88965-036-1 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 2   80 ✔

D p80207 978-2-88965-037-8 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 1 152 ✔

D p80208 978-2-88965-038-5 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) 2   82 ✔

D p80211 978-2-88965-087-3 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) (FAB.) 1 154 ✔

D p80212 978-2-88965-088-0 LA CLIENTÈLE ET MOI ( D ) (FAB.) 2   86 ✔

E p80209 978-2-88965-039-2 LE NUMÉRIQUE ET MOI ( E ) 1 150
DàC p80240 978-2-88965-084-2 DIE DEUTSCHE SPRACHE UND ICH 1   98 ✔

DàC p80250 978-2-88965-083-5 THE ENGLISH LANGUAGE AND I (FAB.) 1   98 ✔

DàC p80260 978-2-88965-089-7 L’ITALIEN ET MOI (FAB.) 1 102 ✔

MP p80221 978-2-88965-090-3 COMPLÉMENT POUR LA MP (FAB.) 1 ✔

MP p80222 978-2-88965-091-0 COMPLÉMENT POUR LA MP (FAB.) 1 ✔

MP p80223 978-2-88965-092-7 COMPLÉMENT POUR LA MP (FAB.) 1 ✔

Collection GERMANOPHONE

N° CATARO ISBN Titre Vol.
Nbre 

Pages
Langue étrangère

De En It Fr
A p82701 978-2-88965-064-4 DIE WELT UND ICH ( A ) 1 134
B p82702 978-2-88965-065-1 DAS TEAM UND ICH ( B ) 1 114 ✔

C p82703 978-2-88965-066-8 DAS UNTERNEHMEN UND ICH ( C ) 1 158
D p82704 978-2-88965-067-5 DIE KUNDSCHAFT UND ICH ( D ) 1 146 ✔

E p82705 978-2-88965-068-2 DIE TECHNOLOGIE UND ICH ( E ) 1 150
MP p82706 978-2-88965-085-9 COMPLÉMENT POUR LA MP (FAB.) 1 ✔

D
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àC

Collection ITALOPHONE

N° GLIMI Titre Vol.
Nbre 

Pages
Langue étrangère

De En It Fr
A Com1001 IO E IL MONDO ( A ) 1 134
B Com1002 IO E IL TEAM ( B ) 1 122 ✔

C Com1003 IO E L’AZIENDA ( C ) 1 160
D Com1004 IO E I CLIENTI ( D ) 1 186 ✔

E Com1005 IO E IL DIGITALE ( E ) 1 150
MP Com1006 COMPLÉMENT POUR LA MP (FAB.) 1 ✔
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